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GRUPO CONSIST SA

Cuba va marcar un abans i un després a la vida de Joan Llurba, no en va
s’hi va passar nou anys, dels 18 als 26 -“un moment important de la vida
perqué un forma el seu caracter i la seva manera de ser”- i de nou a
Agramunt va haver de reiniciar la trajectdria professional. En paraules se-
ves, “en comptes de fer les Amériques a Cuha vaig haver de tornar i
fer-les aqui.”

Perd per entendre el recorregut empresarial del nostre convidat cal que
ens remuntem a molts anys enrere: “A casa hi havia un moli d’oli des
de feia unes quantes generacions, un moll que el pare va haver de
tancar quan a Agramunt es va substituir el conreu d’olives pel de ce-
reals. També tenia una petita granja de pores i una botiga de queviu-
res que, amb el temps, anirien a menys.” En Joan passa la seva infancia

i adolescéncia entre Agramunt | Barcelona, on va a estudiar, fins que en

1952 l'oncle Joan Llurba Vil&, resident a Cuba, els visita i li diu: ““Jo tinc
un pou i I'inic que em cal és alga que hi baixi i en tregui la riquesa
que hi ha. Tenia 18 anys i I'oncle em va posar la il-lusié a dintre. Vaig
deixar la carrera de farméacia i me’n vaig anar amb ell. Era una &poca
en qué si treballaves feies molts diners, i jo em vaig passar dos anys
amb el meu oncle, fins que vaig veure que ningd no reconeixeria la
meva feina siné que considerarien que I'oncle m’ho havia regalat tot,
cosa que no era aixi. Aixd em va impulsar a canviar d'empresa I tre-
ballar per a uns descendents d’espanyols que es dedicaven als li-
cors, Incera Hermanos. Vaig entrar com a comerciant i vaig arribar a
director comercial.”

Fins que en 1959, amb larribada al poder de Fidel Castro, la situacid
canvia totalment a l'illa i comenca la confiscacié d'indlstries. Aixo afecta In-
cera Hermanos i en Joan opta per tornar a Agramunt. Les conclusions de
l'experiéncia viscuda son positives: “M’hi vaig formar comercialment,
malgrat perdre-ho tot després, vaig fer-hi molts amics i vaig ser molt
felig.”

Durant els anys que havia passat fora, el pare d’aguest empresari, Ramon
Liurba Vild, “havia comengat a fer sacs de paper amb un soci, Ramon
Farré Solé, per a les fabriques de calg i de ciment instal-lades a prop
d’Agramunt.”’ En visitar-los 'any 1959 en Joan va adonar-se “que el prin-
cipal problema que tenien era que sls costava vendre els sacs que
feien.” Amb la seva tornada definitiva, perd, a finals de 1960, es respon-
sabilitza de la venda dels sacs i se'n surt amb &xit: “Viaig comprar un ca-
mié i em vaig encarregar de vendre els sacs i transportar-los. Anava
molt a Barcelona, al mati portava els sacs guarnit amb granotaiala
tarda visitava clients amb vestit i corbata. Tres anys més tard compra-
vem maquinaria per poder fer més sacs.”

| s que “del 1959 al 1963 les maquines gue teniem només ens perme-
tien fer la primera part dei sac, el que s’anomena el tub; el fons es feia
manualment.” A partir d'aqui 'emprasa pren una embranzida lmparable a
mans del nostre convidat. Ramon Farré i ven la seva part del negoci i el
pare es jubila una anys despres

“Des de llavors la maqumarla que fa aquests sacs ha evolucionat
molt. En I'actualitat només hi ha tres firmes que la fan, dues sén ale-
manyes i la tercera és japonesa.” També han carnviat les coses a la seva
fabrica: “Ara tenim 212 persones treballant amb nosaltres. Es el

periode en qué hem necessitat més treballadors i ens costa trobar-
los. No ens calen peons perqueé la seva feina és la que fan els robots;
ens calen persones amb uns estudis de formacié professional i amb
interés per aprendre com s’han de portar aquestes maquines.”

El producte iniciat pel pare d'aquest empresari s’ha diversificat. Ara
lempresa fa “sacs de paper de gran contingut, pensats per a ciment,
guix, materials per a la construccid, farina, pinsos, productes quimics
i altres; bosses de paper amb anses destinades a I'alimentacié d’ani-
mals doméstics | sepiolita; I, en plastic, bosses d’escombraries,
bosses de mercat i bosses amb anses per a les compres dels
supermercats, i també lamines per a diferents usos. Fa 20 anys vam
veure que els sacs de paper no s’utilitzen tnicament per al ciment i
per al guix sind per a alimentacié humana i animal. Ens vam adonar
que la presentacié és primordial i hem invertit molt en impressis.
També, per millorar i ampliar la produccio, en 1977 vam decidir
traslladar la fabrica a uns terrenys industrials de 50.000 metres
quadrats, dels quals 30.000 estan ocupats per naus productives i
magatzem.”

El 10% d'aquest producte s'exporta “a Franga, Portugal, Anglaterra, Is-
rael i Algéria.” Per altra banda el nombre d'empreses espanyoles d'aguest
sector ha decrescut de manera innegable: “Lany 1963 hi havia a Espa-
nya 54 fabricants de sacs, 5 dels quals estaven a la provincia de Llei-
da. Avui en queden 16 d’ambit nacional | nosaltres sols a la nostra
provincia. Hem pogut aguantar gracies a la tecnologia. D’aquestes
fabriques algunes estan en mans estrangeres, com irlandoamerica-
nes, austriaques i finlandeses. Nosaltres som la tercera empresa de
PEstat, | tenim un 11% del mercat.”

El 80% de la matéria primera dels sacs, el paper, el subministra “Industria
Papelera Nesa, de la gual tenim el 63% del capital. Aquesta industria
també fa paper per a altres empreses, perqué volem que sigui rendi-
ble per ella mateixa, sense dependre de [a nostra produccié”” [ ens ex-
plica més detalls relacicnats amb Nesa: “El paper que es fa a Nesa
prové tot de paper reciclat. Per reciclar aprofitem, entre d'altres mate-
rials, els envasos de fetra brik, i en aixd som pioners mundials. S6n
envasos fets amb cinc capes -polietilé a la part de fora, alumini,
polietilé, cel-lulosa i polietile-, i el 70% del pes és fibra cel-luldsica que
és la que nosaltres aprofitem. També reutilitzem e! polietile per fer
vapor, en comptes d'usar fuel, perqué no contamina. Aquesta innova-’
ci6 ens ha valgut un premi i estem estudiant una maquina per fer gas
del polietile i recuperar I'alumini en forma de metall. Ens trobem en
disposicié de reciclar el 100% d’un producte complicat com aquest.”
Aquesta fabrica, que en 1957 no va arribar al milié de pessetes de factu-
racio, va assolir la xifra de 3600 milions en 1999. S'ha instal-lat maquinaria
nova i els propers anys preveuen augmentar aquestes xifres. “Les inds-
tries sempre sn un risc perd, si no tarrisques, t’atures”, comenta en
Joan Llurba que, per aguesta filosofia que segueix, es considera un home
llangat, i vol cloure la xerrada honorant en particular dues persones: “El
meu pare, per escollir el negoci dels sacs de paper, i un comptable,
Josep M. Carrera Balasch.” No dsixa de costat, perd, “els treballadors
que han contribuit | contribueixen a tirar F'empresa endavant.”




Joan Llurba - Agramunt (Urgell)

“Les industries sempre
s6n un risc pero, si no
tarrisques, atures”
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