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INDUSTRIES PEREZ S.A.

La nostra protagonista en aquesies dues pagines, la Laura Pérez, és
una dona que ocupa el carrec de gerent en tres de les firmes catalanes
que conformen e sector de complements de joieria, rellotgeria |
bijuteria —estoigs, @xpositors, mostraris...- a 'Estat espanyol: “Som un
grup d’empreses —Indistries Pérez, Compack i Complementos
Plasticos, tot societats andnimes-, i aixdo ens permet donar un servei
complet als nostres clients. Tanmateix, sempre mirem endavant,
aixi que ja estem planejant d’entrar també dins d’altres sectors.”
Aixd no obstant, val a dir que el negoci el van fundar els pares de la
nostra protagonista, en Josep Pérez Garcia i la Maria Jané i Coll, ara fa
cinguanta anys, quan fabricaven amb l'avi patern capses i estoigs de
cartro, i també que a ia Laura, en un pringipi, no li seduia gaire, la idea
d'incorporar-se a la firma: “El pare volia que el noi -som tres
germanes i un germa- treballés a casa, perd ell va crear la seva
propia empresa i llavors, com que les meves germanes ja tenien la
seva carrera encarrilada, jo vaig tenir la meva oportunitat.”
Abans, perd, la nostra interlocutora, que de petita volia ser veterinaria,
s'havia llicenciat a ESADE, ja havia treballat a dues cases, una
muitinacional i una de familiar, i tot plegat podria fer pensar que scabava
d'assolir una posicié privilegiada. Res més lluny de la realitat: “El meu
pare deia que no per tenir carrera havia d’entrar per dalt, aixi que
em valg estrenar a Industries Pérez com a comercial, ara fa dotze
anys.” De les seves primeres experiéncies alld la Laura destacaria una
de les conclusions a les quals va arribar, que I'empresa familiar dona
“més possibilitats” als professionals que hi treballen.

Quant a aguesta afirmacio, la nostra protagonista explica que “en una
empresa familiar pots tocar moltes més tecles i aixdo déna el
treballador més possibilitats de realitzacié”. Es clar que ella defensa
tanmateix una empresa familiar professionalitzada, no en mans de
familiars sense prou capacitat. Que aguest no és el seu cas és evident,
perd ella recorda ara que com a comercial treballava amb vint-i-nou
homes, i que des del principi va haver de demostrar que venia més que
¢ls altres: "Ser dona et condiciona, a la feina, perqué se't demanen
resultats constantment.”

Sigui com sigui, el fet és gue la Laura va superar la prova amb ascreix,
arribant a doblar vendes, i que d’aguesta manera va anar pujant graons
fins que va passar de directora comercial & gerent. Es clar gque, com diu
ella mateixa, ha hagut d'esforgar-se de valent, per arribar on és ara |
poder disposar d'un equip de quaranta-ncu treballadors, quinze al
departament comercial, a administracié i a comptabilitat, i la resta a
produccid.

Respecte a aquesta tasca, la nostra interlocutora apunta gue ¢l vuitanta
per cent del personal sén homas, mentre que a la part administrativa,
en canvi, la proporcio és precisament a l'inrevés: “En aquest ambit la
dona és, sens dubte, millor; a part de ser més detallista i ordenada,
la dona d’avui dia no té problemes d’horari ni de fills. Es conscient
de com esta el mercat laboral i el que més li interessa és realitzar-se
persanalment, tant a la feina com a la llar; quedar-se a casa ja no

és el futur. Per tot aixo, iés dones estan disposades a sacrificar-se,
a perdre hores de casa si la feina els agrada i saben que els pot
compensar.”

Cal afegir en aquest sentit que a produccié es dediquen Compack i
Complementos Plasticos, mentre que IndUstries Pérez, que podriem
considerar com a “empresa mare"” de les altres dues, és on es posen
en marxa els processos de creacio | comercialitzacio, a part que sl grup,
que cobreix un sector molt ampli amb grans gammes de complements
de joieria, també distribueix avui articles d'altres paisos, que “fan un
producte més artesanal i no representen competéncia”.

Pel que fa als materials que la firma utilitza en la confeccié del producte,
cal destacar que del cartré s'ha passat a fer servir també polietilé, fusta,
teixit, polipell i nylon, entre d'altres, la qual cosa ha fet que el grup hagi
acabat sent conegut com el primer fabricant espanyel de maestraris i
altres complements per al sector. El ventall és amplissim: estoigs de
tots colors amb formes des de raim fins a branca d'arbre, malstes,
expositors que representen temples, estaiues, columnes, busts...
L'evolucid, és clar, no s'atura aqui; “Avui, per exemple, Indistries
Pérez ja té una pagina web a Internet, i planegem comptar amb un
cataleg de venda a través d'aquest mitja per d’aqui a un any.” Aixd
no obstant, i malgrat que fins i tot els interiors estan perfectament
acabats perqué les joies i rellotges llueixin més, la Laura reconeix tot
seguit que “a Espanya el packaging no té la importancia que téa la
resta d’Europa. Costa fer veure els joiers la necessitat d’'un bon
embalatge.”

Ella, perd, no es desanima, no en va esta convenguda que el continent
és el millor complement per al contingut: “Encara que el client
espanyol continui buscant més preu que qualitat, la imatge
compta molt, la presentacié és basica, i el nostre producte, que és
de disseny perd amb un preu mig, ajuda a presentar i vendre millor
la bijuteria, la rellotgeria i sobretot la joieria que mou volums, la
que no és de gamma alta.”

Val a dir, finalment, que I'empresaria, que esta esperant el seu primer
fill, entén també que hi ha una altra condicid sine qua non per
desenvolupar una trajectoria laboral plenament satisfactdria, com la
seva. Es tracta, confessa, de comptar amb un company que valori la
feina de la seva parella, i admet a continuacid gue ella ha tingut Iz sort
de trobar-lo.

“Jo sé6c¢ casada i considero que el meu marit ha estat i és un pilar
indispensable per a la meva feina. En el meu cas, pero, a part del
suport personal hi ha un altre aspecte important,
professionalment parlant; el meu marit és advocat i porta alguns
aspectes legals de I'empresa. Es clar que aixo té també els seus
contres, i a casa és ell que a vegades m’ha de dir que prou de
feina.” | és gue per a una dona com la Laura, amb les responsabilitats
que comporta la geréncia, que porta I'empresa a la sang i que ha acabat
apassionant-s'hi, malgrat les seves primeres reticéncies, no ha de ser
facil desconnectar.
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Laura PErez - sant Just Desvern (el Barcelonés)



