382

AELVA

“Aelva va néixer a finals de 1997 pero abans jo havia estat en dues
empreses de! mateix sector: als 14 anys vaig entrar a Clavell i Borras,
una casa que ja no existeix, i en 1978 vam muntar una empresa amb
dos socis en la qual era accionista i treballador” Lempresati que ens
acompanya, Sebastia Jorddn, de sang aragonesa, s'ha mogut sempre en
ol terreny de la distribucié de material eléctric i ara regenta tot sol el magat-
zem que va fundar ell mateix.

Pel gue ja s’ha pogut veure, en Sebastid coneix perfectament qué és
treballar amb socis i treballar per compte propi: “Quan muntes la teva
empresa, encara gue sigui compartida amb alires persones, la sents
teva i no Yimporta dedicar-li moltes hores de treball, sacrificis i les
vacances. Ara, quan Pempresa és totalment teva la sensacid és una
altra, és per a tu una motivacio diferent de la d’abans i lluites per ella
perqué et surt de dintre, sense cap explicacié. No la canviaries per res
del mén perqué I'has fet néixer de zero. En el cas d’Aelva, vam co-
mengar amb una nau buida de 400 metres quadrats que ara és plena
de material. | aixd ho he fet ajudat pels meus col-laboradors.”
Actuaiment té 8 treballadors al seu carrec: “Vam comencar essent tres.
Des de fa uns mesos som 8. Encara que pugui ser dificil d’entendre,
els diria que han de lluitar per 'empresa perqué és el seu lloc de
treball. Si el magatzem funciona bé, ells tindran feina; si ells no
col-laboren perque el magatzem tiri endavant, haurem de tancar. Han
de venir a treballar amb il-lusié pensant que part d’alld és d’ells.”
Lambit del material eléctric sempre esta pendent de les puges i baixes de
la construccio: “Es innegable que el sector eléctric no funciona sense
la construccid. Quan parlo de construccié tant em refereixo al Liceu
com a pisos, passant per naus industrials i poliesportius. Cap cons-
truccio s’estalvia el material eléctric, per tant nosaltres som el motor
d’aquest ram.”

| a remolc de a construccié, el material que es genera al seu voltant pateix
una evolucié paral-lela; “Quan vaig comencar a treballar, en 1966, hi ha-
via uns 5 magatzems importants de material eléctric. La gent que es-
tava dintre d’aquest sector va veure que tenia futur, i van abandonar
les empreses on treballaven i es van instal-lar per compte propi. Per
tant, el mateix pastis ara estd molt més repartit. També ha augmentat
la quantitat de fabricants d’un maieix producte, fins arribar a un nom-
bre excessiu” Aguest fet ha provocat que sorgissin problemes: “Un ma-
gatzem no pot comprar a tots els fabricants, ha de fer una seleccio.
Perd el fabricant t& un producte, vol col-locar-lo i si cal s’adrega direc-
tament a I'instal-lador, saltant-se el magatzem, que és més cémode i
pot resultar més barat a 'usuari.’

Aslva té tres tipus de clients: “El primer és el fabricant de maquinaria,
el segon és l'instal-lador industrial i el tercer és I'instal-lador d’habi-
tatges.” Amb alguns d'ells fa tants anys que es coneixen gue s'ha establert
un lligam molt fort, fins al punt que van ser els primers a donar-li suport
quan els va comunicar la intencié d’obrir el seu propi magatzem. En aquell
motment ell tenia malt clar que “cap empresa fa fallida per manca de
vendes, si de cas 'empresa pot ensorrar-se per no cobrar. Per tant,
assegurar el cobrament és basic.”

| també és basic estar al corrent de les noves tecnologies ja gue “el que

veniem fa vint anys ara ja no serveix. Tot s’ha perfeccionat molt i, per
exemple, avui dia els cables s6n ignifugs de manera que es poden
cremar perd no fan flames ni fum.” En aquest periode de temps també
s'han comencat a unificar, a escala europea, les reglamentacions sobre els
endolls: “Existeix una normativa per igualar els endolls, que no és la
mateixa que als Estats Units. De tota manera encara és possible tro-
bar hotels d'altres paisos on no et funcionara el teu estri.”

Perd d'entre tots els materials que es poden trobar a Aelva, la nina dels ulls
d'en Sebastia sén els relacionats amb 1a il-luminacié. “La meva il-lusid
sempre ha estat ser un técnic en illuminacié i ara és el tema que més
domino”, tant que “he collaborat i he venut el material per fer els re-
tols de les torres giratories de “la Caixa” i el de Caja Madrid, a Barce-
lona. Perd no es tracta només de vendre el material, siné d'escoitar la
idea del client, assessorar-lo i participar en el projecte. La meva filo-
sofia no és tant vendre el material més barat com vendre idees.”
Cap a on van les tendéncies a hora d'escollir la llum d'una estanca? “Es
tendeix a I'estalvi d’energia. Les grans oficines tenen la llum autore-
gulable, és a dir que indiques la intensitat de llum que tinteressa i el
tub fluorescent i la reactancia s’adapten al que li demanes consumint
més o menys, segons la llum del sol que t'entri. Aixd esta afavorint
que aquestes oficines tinguin grans finestrals. A ambit domeéstic,
perd, la idea no seria rendible.” El que alguns particulars demanen, curi-
osament, no és el tipus de llum que els resultaria més. econdmic: “A casa
es posa molt la bombeta dicroica, la que es coneix amb el nom d'uli
de bou. De fet no esta pensada per a un habitatge siné per il-luminar
detalls, com, per exemple, una joieria que vulgui destacar una peca
concreta. Son llums que no estalvien energia.”

Un aspecte important per a fabricants i distribuidors de material eléctric és
Pintercanvi dFinformacié sobre els productes que surten al mercat; “Abans
es convacaven els distribuidors per mostrar-los el producte; era el
que s’anomenava convencions. Ara aixb g’esta perdent i es tendeix a
fer-ho tot al despatx” Un classic que encara es manté és “la Fira de
Hannover, de molt renom pel que fa a il-luminacid, que és un dels sub-
sectors gue més evolucionen juntament amb I'automatisme.”

En Sebastia Jordan sent i manifesta un efecte molt especial per les perso-
ries que li han permés arribar on és ara. Per una banda, els pares, Ledn
Jordan i Marfa Jordan: “El meu pare era ireballador. Va venir a Barcelo-
na i va entrar a treballar a la companyia de tramvies com a revisor,
dels que demanaven els bitllets i els picaven. Perqué jo pogués estu-
diar als maristes, treballava al mati a 1a companyia de tramvies i a la
tarda a un altre llo¢” A un costat dels pares, Julio Galindo: “Va ser qui
em va ensenyar &l que era la vida del treball. Em va influir molt i jo
sempre dic que va ser el meu pare professional.” | a l'altre costat, Nieta
Marti, muller i col-laboradora: “Es una perscna molt impertant per a mi
perqué sempre estd al meu costat. Quan li vaig parlar de muntar
Aelva em va dir que estaria amb mi per tot alld que calgués, i amb ella
i un amic, Antonl Font, vam comengar a muntar 'empresa” Una em-
presa que tan sols fa dos anys i escaig que funciona perd amb un empre-
sari al capdavant que coneix prou el mercat com per fer-la funcionar molts
anys mes.
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“Lempresa la sents
totalment teva,

I no la canviaries per res
del mén perqué I'has fet
néixer de zero”

Sebastia Jordan - Castellar del Valles (Valles Occidental)




