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B-13 SERVEIS IMMOBILIARIS

En Josep Companys | el seu fill, en Josep M#, tenen, juntament amb
altres socis, una empresa immobiliaria a Igualada, B-13 Serveis
Immotiliaris, i si bé aquesta va comengar el 1994, ja fa molts anys
que la familia Companys es dedica al moén immobiliari. L'avi, en
Benet Companys, havia tingut, abans de la guerra, una petita empre-
sa dedicada a la construccio, | després del conflicte el seu fill, amb
catorze anys i sense poder acabar els estudis, s'hi va posar a treba-
llar de manaobre. .

Amb el temps, en Josep es va fer carrec de 'empresa constructora;
eren un paleta, dos manobres i ell, que ens explica que va aprendre
més del primer, en Marcel-Il Torrades, que no pas del seu pare, que
venia de pagés i es va posar a fer de paleta sense massa formacio
en aquest camp, i sense haver fet gaire “feines fines”. Llavors en
Josep alternava la construccid amb la promocid, i tant la feina de con-
tractista com la de promotor li agradaven molt.

L'empresa va créixer fins a convertir-se en la segona d’lgualada, perd
malauradament I'any 1984 es va dissoldre, ja que "era una empre-
sa molt seriosa, perd no era prou competitiva, amb els autdbnoms
i les empreses de nova creacid sense antiguitats i amb contrac-
tes de treball.” D'alguna manera, es podria dir que en Josep va patir
les conseqgliéncies de ser rigords amb |la seva feina.

Aixd no obstant, ell n'esta ben orgullds, d'aquella época: “Vam que-
dar bé amb treballadors, clients, bancs... Vam plegar amb la cara
ben alta.” El seu fill, en Josep M2, amb la carrera d’aparellador aca-
bada, ja ht va col-laborar com a t&cnic, perd no hi va arribar a treba-
llar de ple perqué no veien 'empresa gaire viable. Posteriorment, en
gualsevoi cas, ell i el seu pare han anat fent diferents promocions, i
des del 1994 que tenen, com ha quedat dit, una agéncia immobiliaria
cberta al public en general.

Parlant del fet que suposa acabar els estudis d’aparellador i
comencar a treballar com a tal en el mén real, en Josep M2 ens expli-
ca que a la universitat no s’ensenyaven massa aspectes practics,
fonamentals a 'hora de fer feina: “Quasi no té res a veure el pro-
grama d’estudis amb la realitat del dia a dia; sort que des dels
disset o divuit anys vaig poder anar al ¢costat del meu pare o dels
seus socis, en Maure Sendra i en Joan Mir, per les obres, adqui-
rint una experiéncia molt important. La majoria de professors
eren aparelladoers que havien acabat la carrera i sense I'expe-
riencia que dona haver-se embrutat les sabates seguint obres es
quedaven a donar classes a la universitat.”

Davant I'afirmacié que ara els joves estudien molt perd tenen porala
feina, en Josep M? afegeix que haver acabat una carrera no-necessa-
riament obre una porta al mén laboral | que molt jovent es troba que
no pot treballar d’alld que ha estudiat. De tota manera, haver passat
per la universitat li ha aportat la capacitat d’oferir els clients qualse-
vol tipus d'informaci¢ necessaria, per exemple la rad per la qual s’ha
decidit utilitzar un tipus de material enlloc d’un altre. Aixi pot conven-
cer més facilment a un client que no pas un empleat d’'una agéncia
immokbiliaria que no tingui els mateixos coneixements.

Pel que fa a I'intrusisme, en Josep M2 opina que molta gent s'hi fica

pensant que és una manera facil de guanyar diners; és clar que
també admet que aguest topic surt sovint del mateix gremi immobi-
liari: “A moltes ciutats les agéncies han sortit com bolets, perd
moltes tenen poc producte per oferir, i la que no té mateéria pri-
mera, és a dir, ni pisos, ni terrenys ni locals, és una agéncia poc
operativa. Molts promotors fan les obres i anuncien pisos de
particular a particular, sense intermediari, i la gent es pensa que
els ho faran més barat que si hi ha una agéncia, perd no és aixi.
De vegades potser és millor anar directament a un promotor, si
és honest i seriés, perd d’altres és millor anar a I’'agent, si també
és honest, és clar.”

En Josep M2 explica que fins fa poc, a Igualada, es venia molt a preu
de cost, i que per aixd ells es dedicaven a rehabilitar edificis. Ara,
quan els tipus d'interés han baixat tant, les vendes han augmentat i
va molt bé tenir producte per vendre, com és el cas de B-13 Serveis
Immehbiliaris. En aguest moment, Espanya és un dels paisos amb els
interessos més baixos, i per tant hi ha mes tendéncia a comprar que
a llogar, també perqué aquest producte és “forga dolent”, Uempresa
dels Companys ha participat en la promocié d'una urbanitzacid de
trenta-cinc hectarees per a dos-cents cinquanta habitatges unifami-
liars que “ha ajudat a vendre molt a la gent que ja té el pis pagat
i pot comengar a pensar en una casa per millorar la seva quali-
tat de vida.” ,

Quant a les relacions amb les administracions locals, en Josep pensa
gue no donen gaire facilitats a la construccid, perd el seu fill apunta
que hi ha una bona entesa, amb ells, i defensa fer la feina ben feta i
complir les ordenances municipals, per no haver de demanar favors
a ningu. Ara bé, els consisteris no consulten gaire amb els promotors
ni amb els diferents agents, que coneixen bé les necessitats i gustos
del municipi, a 'hora de fer revisions dels plans generals; els nostres
entrevistats pensen que busquen técnics de fora per “evitar que
escombrin cap a casa”. Aixd no obstant, també opinen que hi ha
coses que segurament s’hautien fet millor si s’hagués consultat més
la gent del ram a cada poblacid.

En un altre ordre de coses, val a dir que en Josep ha vist molts can-
vis en construccid, i de la mateixa manera que entén que hi ha molts
materials nous que surten i s'esfumen, esta convengut que les coses
gue valen perduren: “El pladur, per exemple, continuara per mol-
tes raons, entre d’altres perqué et permet aillar molt millor que
un enva tradicional, amb més rapidesa i menys cost. Jo el reco-
manaria a qualsevol client.” | les cases prefabricades de formigd?
“Si estan ben fetes, donen bons resultats. Jo hi crec sobretot per
a naus industrials.”

Sigui com sigui, pare i fill asseguren que estan contents d’haver tre-
ballat junts i de les obres que han dut a terme, que no han tingut cap
tipus de problema generacional, a 'hora de fer-ho, i en Josep aprofi-
ta I'ocasié per acabar recordant els altres membres de la seva fami-
lia. Agraeix molt 'ajut de la seva difunta esposa, que es va cuidar d'e-
ducar els seus tres fills, en Josep M2, una noia llicenciada en magis-
teri | historia | un altre noi, enginyer de comunicacions.
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