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LCEmili Corcoles forma part d'una nissaga dins del mon immobiliari.
Primer va ser el pare, també Emili, que s’hi va ficar amb una oficina a
Reus, i avul dia sén els seus fills els que cobreixen de Cambrils de Mar
a Salou. E! nostre protagonista té una agéncia a la primera poblacio,
Angelina a Vdltima i Antonieta continua els assumptes que el seu
progenitor va deixar en jubilar-se.

Que la tasca de pare i fills sigui encara reconeguda després de tants
anys de dedicacio és el millor aval: “Es melt gratificant que el client
reconegui la marca de la familia. Us puc explicar el cas concret
d’una senyora gran que tenia una finca que costava molt de ven-
dre. Jo li portava clients i un dia li vaig donar |la meva targeta.
‘Vosté és fill del senyor Corcoles —em va dir-. Jo al seu pare li
tenia molta confianga, i ara entenc perqué em diu tantes coses
que ell també em deia’.”

Val a dir, en aquest sentit, que si bé 'Emili va-aprendre les beceroles
de l'ofici al costat de! seu pare, la gran oportunitat li va venir d’Andorra,
on durant vuit anys va treballar amb una promotora; ara en fa sis que
va decidir afincar-se a Cambrils: “Se n’aprén molt, de qui t'aconse-
lla amb tota la bona fe i estima del mén. Del meu pare vaig here-
tar un tracte serids, la legalitat en la gestié i una profunda dedi-
cacié vers clients i proveidors. Sempre deia que al client se li ha
de vendre alld que desitja | que cal assegurar-se'n un cop feta la
gestio, preguntant si n’ha quedat satisfet.” -

Amb una bona escola, perd, no n’hi ha prou; és condicié indispensa-
ble tenir el tito! d’agent de la propietat immabiliaria: “Me’l vaig treure
el 1975, i més tard he continuat formant-me. Cal estar preparat
davant Pintrusisme professional que, per desgracia, és més comu
que no voldriem.” Segons 'Emili, 'administracié s’hauria de plantejar
la gran incongruéncia del sector, la creacié fa poc d’uns estudis uni-
versitaris per esdevenir agent, peré la llibertat de poder-s’hi establir
gualsevol que religiosament pagui I'lmpost d’Activitats Econdmiques
com a comissionista immobiltari.

Sortosament, com en tot també hi ha el bon professicnal, linterme-
diari adequat que té coneixement de I'ofici i respecta el codi deontolo-
gic tal com pertoca: “Estem parlant de gestions milionaries que per
a moltes families s6n una inversié Unica a la vida. Nosaltres ofe-
rim bon servei amb un ferm coneixement del sector; el bon pro-
fessional s’assabenta de tot alld que cal saber a I'hora de com-
prar o vendre un immoble -contribucions al corrent, comunitat,
registres...-. Sovint sorgeixen problemes entre particulars i no és
per mala fe, siné per desconeixement. Aqui és cn el professional
pot donar la seguretat d’haver venut o comprat del tot.”

LEmili pot presumir d’oferir tot aixd que ens explica. El cas de diferents
clients que han repetit amb Immobiliaria Vilafortuny acredita la seva
bona imatge: “Concretament un senyor va comengar comprant-me
un habitatge d’un dormitori, al cap de tres anys en va voler un de
tres habitacions, i em va dir que m’encarregués de tot, que només
calla que I'avisés per signar. Ara me n’acaba de comprar un altre
i m’ha deixat els dos-primers habitatges en venda.”

El radi d’accié del nostre protagonista, Cambrils i Salou, es caracterit-
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za per tenir uns trets beh marcats i un creixement actual: “A Cambrils
s’hi construeixen avui de I'ordre de mil cinc-centes unitats immo-
biliaries, a part d’una infinitat de projectes per desenvolupar; el
vuitanta per cent sén segones residéncies i la resta és destinat al
creixement natural de! municipi. La gran tendéncia actual es divi-
deix en dues vessants. El client que busca una inversid per a la
familia I la tranquil-litat, aquest client prefereix Cambrils.
Linversor que busca habitatge per llogar i treure’n un rendiment,
en canvi, prefereix Salou, que és un municipi amb més densitat i
moviment de masses.”

LEmili nega que hi hagi cap rivalitat entre els dos municipis; al contra-
ri, les caracteristiques de cadascun fan que siguin zones comple-
mentaries. Per aixd ell coilabora amb agéncies de Salou, amb
intercanvi de clients i producte: “Cada municipi té alguna cosa per
oferir. A Cambrils busqueu-hi la calma d’un poble on la vida es
manté al llarg de les quatre estacions de I'any, amb una activitat
constant i un clima bonissim. Amb dos nuclis ben distintius,
I'agricola i el pescador, Cambrils ha conservat la tradicié, i aixd fa
que el visitant que ve sigui de més nivell, El barri de pescadors,
per exemple, és un enclavament precids, ben conservat, amb un
sector de la restauracié que és punt de referéncia per a molta
gent de fora. Fins i tot els pobles veins vénen al port a fruir de la
bona cuina.”

A més d'aquests avantatges, els darrers projectes municipals han
estat un encert: “Del segon carrer arran de costa se n’ha fet una
zona peatonal i hi hem guanyat molt. No ens podem queixar del
nostre consistori, si bé té una peculiaritat que pot representar un
desavantatge. El pacte entre socialistes i Convergéncia fa que es
facin torns de dos anys a l'alcaldia, i amb dos anys amb prou fei-
nes tens iemps d’embastar cap projecte.” Tanmateix, la cara de
Cambrils li agrada, a I'Emili. Una normativa molt sensata marca 'al¢ca-
da de les construccions a linia de mar i tot es fa respectant I'harmenia
d’estructures. Enrere gueden les barbaritats dels setanta.
Larquitectura actual depén forga del segell personal de Farquitecte,
assegura el nostre interlocutor, i s’ho rumia una mica abans dafirmar-
se sobre els edificis d'abans i els d’ara: “Es clar que cal conservar
I'arquitectura ornamentada i preciosista que podem trobar a
Barcelona, perd no per aixd hem de tornar-hi. Larquitectura
actual defineix una societat que es regeix pel pragmatisme, la
funcionalitat, el disseny i la voluntat d'abaratir els costos.
Sortosament la legislacio i la tecnologia permeten combinar tots
aquests aspectes sense cérrer cap risc.”

L'Emili vol, encara, deixar unes paraules d’agraiment per al seu pare i
mentor, i per a la seva senyora, la Maria Dolors Mestre: “Gracies a
ells vam remuntar la recessié d’ara fa uns anys.” Quant a possibles
continuadors, el propietari d’Immobiliaria Vilafortuny ho dubta; els
seus fills -la Maria Dolors, 'Emili i en Francesec- seguiran cadascu el
seu cami. Aixd si, sempre amb el criteri de 'honestedat que caracte-
ritza la familia Corcoles.
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Emili Corcoles — Cambrils de Mar (el Baix Camp)




