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MANEL ESPINOSA ESPINOSA

La seguretat social és I'especialitat per qué s'ha decantat en Manel
Espinosa Espinosa, gue comparteix el despatx amb quatre advocats
més a Montcada i Reixac, poblacié d'uns 40.000 habitants molt
propera a Barcelona: “Accidents laborals i de transit, invalideses...
Aquests son els casos que més sovint tractem. De tota manera,
al despatx també ens ocupem de casos de familia i dret penal;
estem oberts a qualsevol assumpte.” Tractant-se d'un professional
tan jove, ens interessa especialment congixer la seva trajectoria, que
ha estat marcada per un professor, en Salvador Coderch, “una autén-
tica eminéncia que em va despertar I'amor pel dret. D'altra banda,
els coneixements més amplis sobre la seguretat social me’ls va
proporcionar el graduat social Roberto Toro, el meu mentor. A di-
feréncia del que diuen alguns col-legues, a mi els graduats soci-
als, auténtics especialistes en dret laboral, em mereixen tot el
respecte.”

Quins van ser els seus primers passos en el mon professional?
“Primer vaig estar dos anys treballant a la Diputacio. Despreés
d’aixé vaig col-laborar amb diverses assessories i gestories pri-
vades. Va ser en una d’aquestes que em vaig iniciar en el mén del
dret practic.” Tot i que només fa deu anys que exerceix, uns “4000
judicis per invalidesa” consten al curriculum del nostre interlocutor.
Es aquesta familiaritat amb els tribunals la que li permet afirmar, tot |
la seva joveniut, que “el jutge, com I'advocat, no ha de saber no-
més de dret, siné també de vida.”

En el curriculum d'aquest jurista hi ha moltes més coses, perd: “Al
bufet toquem totes les branques del dret per a les quals estem
preparats. Hi ha qui es mostra més partidari de I'estricta especia-
litzacid, és a dir, d’'un despatx molt gran i automatitzat, amb diver-
s0s departaments. L'inic inconvenient d’aquesta modalitat és
que resulta molt freda. Hi ha temes, com ara una separacid can-
tenciosa, que exigeixen un acostament molt personal, cosa dificil
d’obtenir en un bufet de grans dimensions, on ¢l més probable és
que et facin anar passant d’una seccio a I'altra. Un advocat, sense
ser un amic, ha de ser alguna cosa més que un técnic. El tracte
personal és la filosofia que defineix el despatx.” No podia ser d'una
altra manera, si tenim en compte que “el 80 per cent dels meus cli-
ents son particulars.”

“A casa nostra, si bé els casos es reparteixen entre els companys
segons el seu contingut, el client sempre disposa d’una figura de
referéncla, que so6c¢ jo”, aclareix. “En el mén juridic, totes les face-
tes estan moit relacionades. Un cas de divorci no implica dnica-
ment el dret matrimonial. Cal dominar el dret fiscal, que és el que
regulara, per exemple, el repartiment de les prapietats. Per exercir
d'advocat cal saber una mica de totes les especialitzacions.” Uns
coneixements gue cal renovar constantment, ja que “les lleis son
moltes i poc satisfactories, una realitat enfront de la qual el ciuta-
da esta totalment desprotegit.”

Aquest no és I'linic problema del poder judicial: “Em sembla correcte
que tots els tramits burocratics es treballin amb I'ajuda de I'ordi-
nador, perd quan arriba el moment de decidir no podem conside-

/
rar, per exemple, que determinat cas és igual que un altre.” En Ma-
nel nega la tan estesa idea que la justicia no disposa de prou recursos
humans, i argumenta gque el problema es redueix a “una manca d’or-
ganitzacid.” Per a ell, la solucié és igualment simple: “Treballar”,
sense oblidar la necessitat de “vocacid, un element absolutament
imprescindible per desenvolupar aquesta feina.”
En aguest sentit, insisteix en el fet que “la societat ha dit no a les ac-
tituds hipocrites.” En conseqiiéncia, “I'advocat s’adapta a aquesta
societat, aixd és, ara el public acudeix al despatx de Padvocat
amb tota normalitat i el tuteja. No hauria de ser de cap altra mane-
ra. Ens hem d’adaptar als ciutadans, perqué és a ells que defen-
sem: jo, al meu bufet, na tinc catifes ni cap altre signe d’os-
tentacio. La figura de 'advocat il-lustre per damunt del ciutada ja
ha desaparegut; el client vol confianca i agilitat a I'hora de resol-
dre el seu problema.”
Perduda aquesta reveréncia, encara persisteix la “por de la minuta.
Es el que passa amb els metges: no hi acudim fins que no ens fa
mal alguna cosa, sense practicar la medicina preventiva. De la
mateixa manera, el client pot estar segur que si, a I'hora de redac-
tar un contracte, consulta un advocat, no tindra cap problema
posterior. En aquest sentit, estaria molt bé que I'educacié se-
cundaria inclogués un apropament a les bases del dret: un es-
tudiant és capa¢ de parlar sobre les guerres pulniques i no sap el
que és una compra-venda.” Sembla que és un tret caracteristic de la
nostra cultura; “A I’hora de fer testament, per exemple, el public
acostuma a adrecar-se al notari directament, sense consultar
amb I'advocat si no és que el patrimoni en joc té un valor molt
elevat. A diferéncia del que passa als Estats Units, els catalans
tendim massa a la improvisacid, de manera que considerem I'ad-
vocat com la persona que resol problemes, no com la que els
preveu.”
Hi ha problemes que poden arribar a fer patir molt el professional:
“Perdre casos que consideraves practicament guanyats et produ-
eix una terrible sensacio d’impoténcia, és com jugar al futbol i
perdre en el darrer moment per un penal. Cal saber resistir aquest
tipus de cops.” Afortunadament, en Manel compta amb el suport de
la seva familia a Fhora de bregar amb els disgustos que puguin deri-
var-se de la seva professi6. Casat amb la Francisca i pare d’'una nena
-la Maria- no amaga l'orgull que senten els seus pares, en Manuel i la
Dolores, fills & Andalusia, en veure’l convertit en advocat.
Al principi de entrevista, el nostre interlocutor ens parlava de dos
homes la influgncia dels quals ha estat determinant en la seva carrera.
Ara ell, amb només 34 anys, ja parla d’'un possible successor, “en Xa-
vier Moreno, el meu passant, que segur que s’ocupara del des-
patx quan jo sigui gran.” | feina tindra, perqué en Manel Espinosa és
un home que no fa festa ni els caps de setmana: “Per tirar endavant,
I'dnic sistema és treballar més i més. Aixd, com a minim, et deixa
la consciéncia tranquil-la.” Segur que ell la té ben tranquil-la, perqué
si alguna cosa caracteritza I'activitat d’aquest catala fill d’andalusos és
la feina ben feta.
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“La figura de Padvocat
il-lustre per damunt
del ciutada ja ha
desaparegut; el client
vol confianca i agilitat
a I’hora de resoldre

el seu problema”



