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VICENTE RUIZ DE PORRAS ROSSELLO

Vicedega del Collegi d'Advocats de Sant Feliui professor de deontologia
de I'escola de practica juridica, on ensenya als futurs advocats “les
normes de comportament étic | moral de la professid”, en Vicente
Ruiz de Porras Rossell6, de Sant Feliu de Liobregat, disposa d'un curri-
culum ple d'experiéncies viscudes al llarg de dues décades de professio.
Un curriculum gue arrenca en una gestoria, a la qual es va incorporar
amb només 24 anys: “Acabada la carrera, em trobava fent el curset
de practica juridica al Col-legi de Barcelona. Va ser a través de la
borsa de treball d’aquesta institucié que em van oferir acupar-me
d’'uns despatxos d’una gestoria a Sant Feliu i Martorell.” Aquells
inicis van estar marcats per la “indecisié: en aquell moment hi havia
molts de temes que no sabia gaire bé com encarar. Jo tenia dos
sistemes per sortir-me’n: d’'una banda, estudiar i de I’altra, pregun-
tar a notaris amb experiéncia.” Aixi doncs, aquesta primera gestoria es
va convertir en una font inesgotable de coneixements per satisfer la set
d'en Vicente:“El fet que no s’hi tractessin assumptes d’'importancia
capital em facilitava I'aprenentatge. Jo sempre dic que em van pa-
gar la formacié. A finals dels anys 70 els arrendaments eren una de
les tasques més habituals al despatx.”

Només tres anys més tard el nostre interlocutor es decidia a treballar pel
seu compte, amb una filosofia molt definida: “Al client, se Ii han de pro-
porcionar tots els serveis, ja sigui mitjancant els teus propis recur-
so0s o recorrent a col-laboradors externs.” Aixi, expressa la seva fer-
ma creenca en “I’advocat de capgalera, en qui el public confia per a
un assessorament global.” Un public integrat en gran part per promo-
tors: “Ara que la construccié passa per tan bon moment, he d’ocu-
par-me de moltes permutes, compres i vendes de terreny... A
diferéncia d'altres advocats, que, 2 més de cobrar els honoraris cor-
responents per la representacié del client, s'emporten una comis-
si6 en aquest tipus de casos, el meu interés quan treballo amb els
promotors no és aquest. Jo no capto finques per vendre-les. L'ad-
vocat no pot ser advocat i part alhora, perqué logicament alxo impli-
ca manca d’objectivitat.” Al despatx del nostre interlocutor aquest tipus
de tractes no tenen cabuda, més tenint en compte que en Vicente s’ha
ofert a encarregar-se de més d'un cas sense percebre’n cap tipus d’ho-
norari, “de vegades pel simple gust d’ocupar-me’n. Quan els as-
sumptes sén macos, me n‘enamoro i en gaudeixo més que el
client.”

Ens explica que els empresaris, en general, s6n |la seva “principal font
d’ingressos.” Un altre tipus de client habitual al despatx d'en Vicente
s6n els matrimonis. En els casos de divorcis, la custbdia dels fills acos-
tuma a ser controvertida: “Els jutjats de familia disposen de técnics
que assessoren el jutge sobre la personalitat de cada membre de la
parella per tal de prendre aquesta decisi6. Malauradament, la manca
de mitjans per cobrir aquestes necessitats és flagrant; fora de
Barcelona, els jutjats no disposen de cap professional que pugui
ajudar el jutge a pronunciar-se.”

| ja que parlem de jujats de familia, aprofitem per preguntar al nostre
entrevistat sobre els advocats d'ofici: “Quan vaig comencar a exercir,
era obligat ser-ne. Ara, perd, els torns s6n veluntaris.” Parlem sobre

el jurat popular, una alternativa que, segons el nostre convidat, “té una
problematica molt important, el cost. S’ha arribat a Fexirem de re-
baixar una pena de manera que no sigui necessari constituir el ju-
rat. De tota manera, considero molt positiu el fet que sigui el poble
qui reaiment decideixi sobre la culpabilitat d'una persona.”

Parlant amb en Vicente, ens adonem del profund desconeixement que el
ciutada té del sistema judicial del nostre pais: “Caldria que a les
escoles es proporcionés als alumnes unes nocions minimes sobre
dret, perqueé és un concepte present en la vida quotidiana. Qualse-
vol espanyoel, quan adquireix un pis, hauria de saber qué és el regis-
tre de la propietat, per exemple. La millor manera de no equivocar-
se en dur a terme una operacié financera d’una certa envergadura
és adrecar-se a un especialista.” | és que la imatge que tenim del
col-lectiu del nostre entrevistat s'allunya molt de la “de capgalera™ que
ell mateix apuntava: “La gent del carrer té un concepte decimononic
de I'advocat, se’ns considera picaplets. A Espanya no hi ha cultura
pel que fa a I'assessorament de I'advocat” En canvi, tothom esta as-
sabentat dels casos de corrupcié que esquitken la justicia espanyola, ja
que “els mitjans de comunicacié han de buscar noticies on sigul.
Normalment, els advocats cue apareixen a la premsa no deixen el
gremi en gaire bona posicié.”

|, tanmateix, ell té molt clara la seva vocacio: “Abans, si estudiaves dret
era perqué t'agradava. El que passa actualment és que, com que és
una de les carreres amb una nota de tall més baixa, sembla que
aquesta professié sigui una sortida. 1 no a tots els qui estudien dret
els agradara ser advocats, perqué €s un ofici molt dur, objecte de
molts de disgustos i incomprensid.” Tant es aix/ que en Vicente
reconeix que s'enduu “molts dels assumptes a casa: és inevitable.”
Per aixo afirma convencut que, “després de vint anys de professié he
arribat a una conclusié, | és que Padvocat ha de resoldre problemes
i no crear-los; allargar un plet, per exemple, no serveix de res. Els
meus clients no volen plets; volen solucions. Lerror de molts advo-
cats és que sovint no busquem la soluci6, siné que ens limitem a
defensar el client, al qual no ens volem enfrontar, perqué ell és el
nostre mitja de vida. Costa molt convéncer el client que no és ne-
cessari aixatar el contrari, entre altres raons perqué al juige no se li
pot explicar qualsevol cosa, se li han de donar idees clares. Molts
advocats busquen la satisfaccié del client mitjancant la humiliacié
de I'altra part. Ens hem d'imposar uns limits, perqué si no ho fem
és impossible que els advocats ens posem d’acord entre nosalires.
No hi ha cap cas en qué una de les parts tingui tota la rad i laltra no
en tingui gens.” | és que ell t& molt clara la finalitat de la seva tasca:
“Evitar els conflictes entre els individus.”

Aquesta és la visié -molt humana- que el nostre protagonista ens ha
facilitat de la seva irajectoria, una trajectoria gque ha disposat del suport
de més d’una persona, entre elles els notaris Josep M. Puig Salellas i
Glicerio Kaiser, “els pares juridics que no vaig tenir” Completa el
retrat del nostre convidat la seva dona, Isabel, professora, i el seu fill,
Vicente, de tretze anys. Es un retrat ple de contrastos, el d'una professié
cruel i alhora agraida.
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