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CREACIONS TERSIR

Quatre passades del dret, tres del revés i tornar-hi. Aixd és el que va
aprendre Rosa Puigpinds de petita i el que la va portar a ser, anys més
tard, empresaria del sector téxtil. Perd deixem que sigui ella mateixa qui
expliqui quines circumstancies la van dur a dedicar-se al mon de la moda
i la confeccié: “Quan vaig néixer, els meus pares tenien botiga i anaven
a vendre pels pobles, peré amb la Guerra tot alld se’n va anar a lai-
gua. Els temps de la postguerra van ser molt dificils i plens de sacii-
ficis per poder tirar endavant. La mare treballava de modista, feia ca-
mises i pantalons i me n’ensenyava a mi perqué la pogués ajudar i
tingués un ofici per guanyar-me la vida.” El cas és que, poc temps des-
prés, uns familiars de Lleida van ensenyar a la Rosa a fer jerseis, i aquest
va ser el comengament del seu negoci: “De primer, posavem a I'apara-
dor de la botiga cabdelis de llana i ensenyavem a qui ho volia a fer-se
jerseis i bufandes. Més endavant, aguests familiars van comprar una
maquina manual, la vaig anar a veure i vaig convéncer la mare per
comprar-ne una.”

Poc temps després, i veient que la maguina funcionava i que la gent dema-
nava cada vegada més jerseis, en va comprar una altra amb l'ajuda de la
seva mare, Teresa Sirvan. Passat un temps van constatar que “les coses
anaven cada vegada més bé, aixi que vam decidir llogar una altra ma-
quina. D’altra banda, vam prendre la decisié d’anar a vendre a boti-
gues de la comarca i de Lleida, a més de fer-ho a la nostra.” | segueix
amb un somriure: “Recordo que jo m’enfilava al darrere de la vespa del
meu cosi amb una caixa plena de jerseis i sortiem a vendre.” Com que
el negoci creixia, van comprar la primera maguina eléctrica: “Jo aleshores
tenia uns vint anys i veure com tot allé no fela més que anar endavant
mv'il-lusionava molt, estava entusiasmada amb la feina i no volia parar
de treballar i millorar constantment.”

Va ser aproximadarnent llavors que Josep M. Jusmet va fer la seva entrada
en el negocl | a la familia. Ell mateix explica com es va incorporar al mon
dels jerseis: “Jo era funcionari de la Diputacid de Barcelona, pero, en
casar-me amb la Rosa, vaig decidir demanar una excedéncia, traslla-
dar-me a Artesa i entrar a 'empresa, que ja es comengava a perfilar
com a tal” Aquest creixement lent perd continuat forma part de la filosofia
d'aquests empresaris: “No hem estat mai de manllevar. Nosaltres com-
pravemn una maquina nova quan sabiem que la podiem pagar i per ai-
xd vam anar ¢reixent a poc a poc, perd sempre amb el peu segur.” Fins
que el contacte amb un viatjant de comerg els va fer entrar en una roda molt
més gran: “Aqueil senyor va veure a ’aparador unes peces que ii van
agradar | va entrar per dir-nos que ens oferia la possibilitat d’estendre
el negoci.” | continuen: “Vam fer mostraris que dos viatjants ensenya-
ven per les tendes de la zona, després ja van ser tres i de mica en mica
en va anar augmentant el nombre. Per aixo ens va caldre repartir, per
les masies del poble, maquines de teixir petites que les senyores feien
treballar, i nosaltres, amb un cotxet que teniem, els passavem a recollir
el génere cada setmana”

- Actualment les coses s6n molt diferents. Creacions Tersir t€ unes vint per-
sones en plantilla i diversos tallers auxiliars que no paren de treballar, ja no
per a les petites botigues sind per a alguns dels grans magatzems més
prestigiosos del pais. “Fa anys que anem a les fires més importants del

sector tan nacionals com internacionals, sobretot a Mila i a Paris, per-
qué hem de fer un gran esfor¢ per poder actualitzar idees dels dis-
senys, que constantment estan evolucionant, aixi com per saber
quines tendéncies i colors predominaran.” Aixi parla Rosa M. Jusmet
Puigpinds, una de les filles de la Rosa i en Josep M., que esta plenament
integrada en el negoci familiar, i encara afegeix: “En aquestes fires, el 90%
del que veiem no és el que fan els grans dissenyadors, que és el que
ensenyen els mitjans de comunicacid, sind que s6n coses molt porta-
bles, en les quals ens inspirem per treure detalls, petites idees que
després podrem utilitzar en les peces que confeccionem.” La seva ger-
mana Maite també afirma: “A totes tres —en referéncia a les seves germa-
nes Rosa M. i Monise— ens agrada el tema de la moda, i per aixo ens hi
vam incorporar quah va ser el moment, d’una manera molt natural.
Lempresa, Fhem viscuda des de petites, des de sempre hem anat a les
fires, | tornant d’escola els pares ja ens ensenyaven a fer jerseis.” |
encara; “Practicament hi hem nascut, a la fabrica, i en assumir noves
responsabilitats ja sabiem on ens posavem. Actualment cadascuna
porta un departament diferent: disseny i comercial, produccié i com-
pres i comptabilitat i atencioé al client.”

La comercialitzacio d'avui dia és forga diferent de com era fa deu anys, i ha
calgut evolucionar i fer per maneres de conservar els clients. La Maite co-
neix bé aquest tema: “Tot aixd ens ha portat a una actualitzacié cons-
tant de maquinaria d’iiltima tecnologia per adaptar-nos a les necessi-
tats del mercat i ser més competitius.” Demostrar la qualitat de les peces
que es fabriquen a Artesa és una de les solucions per continuar en un
mercat tan explotat, perd també n'hi ha d'altres: “La nostra premissa ha
estat sempre i per sobre de tot la qualitat i el servei, que requereixen
evidentment esforgos tecnolbgics, econdmics i humans en tot mo-
ment.” | €s que una feina com aquesta, que demana una creativitat cons-
tant, no és gens senzilla: “Tenim molta flexibilitat i alxé vol dir que ens
adaptem a les necessitats del mercat amb molta rapidesa, i els nostres
clienis poden disposar de les seves (ltimes comandes en moit poc
temps d’espera.” La Rosa detalla com es poden permetre aquesta trans-
formacié tan rapida: “El que fem és comprar fil sencer al natural, | des-
prés el portem a tenyir. D’aquesta forma ens el serveixen més de pres-
sa i tenim la possibilitat de saber qué és el que més es portara aquella
temporada. De fet, del que es tracta és de guanyar temps i agilitat, i
aix0 és el que aconseguim.” Ser lluny de 1a gran ciutat i en una comarca
poc dedicada a la indastria t&xtil no ha estat cap handicap, tal com assegura
en Josep M.: “Fem sempre el que sigui perqué un client tingui el génere
un dia abans del que volia, si pot ser, i fem viatges continus a Barcelo-
na per establir contacte amb els nostres clients.”

Creacions Tersir és una empresa amb nom de dona —Teresa Sirvan—, en
qué les dones han tingut des del comengament un paper fonamental, i en-
cara I'hi continuen tenint: “El fet de ser dones no ens ha frenat en res.
Totes tenim fills | portem una casa, perd aixd no ha fet que deixéssim
la industria familiar de banda i aquesta ha pogut tirar endavant igual.”
| és que cal voluntat, ilHusié, moltissimes hores i un bon coneixerment de la
feina per aconseguir que un projecte com aquest, sorgit en els dificils anys
de la postguerra, miri el futur amb optimisme.
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“La comercialitzacio i
fabricacio d’avui dia ens
porta a una actualitzacio
constant de maquinaria”.



