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LLUIS GRANADOS MONTAL

Fill i germa d'advocats, en Liuis Granados Montal, de Barcelona, va
mostrar ja des de jovenet una inclinacié cap als estudis de dret. En Llufs
reconeix que el fet d’haver-lo viscut tan de prop el va ajudar a decidir-
se.

Actualment, treballa en el despatx que havia estat de! seu pare Enric
Granados Jarque: “Ell era més generalista que jo que, tot i que no
vull deixar de tenir aquesta visi6 global de I'advocacia, també és
cert que tracto sobretot temes de dret civil i mercantil. Penso que
és important congixer una mica de tot, perd de la mateixa manera
que ho és saber col-laborar amb altres companys en les qliestions
que se t'escapen.” Del que es tracta, en definitiva, 65 de ser sempre
molt conscient que el primer son els interessos del client: “Si, per exem-
ple, em ve una persona amb un problema en dret laboral que jo no
li puc resoldre, I'enviaré al professional que em sembli més ade-
quat per portar-li el cas. Aquest és un sistema de despatx petit, que
juga amb la possibilitat de donar un servei integral, també de les
branques en qué jo no estic especialitzat.” Pel que fa al dret mercan-
til, molt relacionat amb I'ambit de la indistria i el comerg, el nostre lletrat
destaca la seva feina én Passessorament: “Es fonamental un bon as-
sessorament legal per a tot tipus d’empreses i de societats, ja si-
guin anonimes, limitades, o de qualsevol altra mena. Treballo sovint
en els conflictes que es donen entre accionistes, i també en gran
mesura en problemes de contractacié i relacions comercials.” El
gue és propiament civil té molt més a veure amb donar solucions a per-
sones individuals: “En aquest espai tenen cabuda des de les herén-
cies fins als contractes relacionats amb la compravenda d’habitat-
ges, els arrendaments, la construccié o altres gliestions.” '
Massa vegades la gent es decideix a consultar un advocat quan el con-
flicte ha entrat ja en una etapa de dificil resolucio: “Els professionals
ens trobem amb molts casos que provenen d’una mala lectura de
1a lletra petita d’'un document que s’ha signat senseun assessora-
ment previ. Encara no som prou conscients de la necessitat de fer
el que s’anomena advocacia preventiva.” | segueix: “Cal que la soci-
etat entengui que és millor anar a veure un lletrat abans que des-
prés, perqué si hi vas abans segurament podras solucionar el pro-
blema, | si hi vas després potser també, perd et costara molt més
temps, diners i sofriment.” Pel que fa a aquest tema, afegeix: “Felip

Portabella, un advocat brillant que va morir massa jove, deia que un_

advocat que porta plets, que sap com funcionen i quins problemes
hi surten, per forca ha de saber fer uns bons contractes. Amb aixd
volia dir que sabia resoldre abans el que es podia plantejar i que,
per tant, en acuest sentit era una persona preparada.” _

En Lluls va aprendre molt del seu pare, a qui considera el seu gran
mestre en tots els aspectes: “Vaig fer la passantia amb ell, 1 va ser
una experiéncia fantastica, perqué vaig aprendre-hi molt. Hi ha una
qiiestié important en aquest tema, i s que a la facultat pots apren-
dre qué és el dret civil, o el mercantil, i també el processal, perd per
dominar aquest darrer necessites entrar en contacte amb el mon
real dels jutjats. El meu pare em va donar I'oportunitat d’aprendre

amb la practica, que penso que és la millor manera de fer-ho” EL.

seu primer judici a l'audiéncia provincial, li va arribar tambe de la ma del
seu progenitor: “Era un assumpte petit, perd forca dificil, me’l vaig
estudiar molt bé i vaig entrar a la sala amb la lli¢d ben apresa. Enca-
ra ara i amb catorze anys d’exercici que em proporcionen un bagat-
ge en tot tipus de casos, considero que la preparacié és fonamental
per treballar amb la professionalitat que els clients es mereixen.”
De F'época d'estudiant a la facultat recorda també professors com Pérez
Vitoria, Majem, Carreras o Rivero, de tois els quals té molt bon record,
aix/ com d'altres catedratics, com Cérdoba, amb qui ha tingut loportu-
nitat de col-laborar professionalment.

La importancia de trepitjar els jutjats i de saber-g’hi moure és una altra
de les coses que aquest barceloni recorda haver aprés del seu pare:
“Sempre vaig a totes les diligéncies, des del principi fins al final.
Quan portes un cas has de pensar-hi molt, estudiar-lo a fons, tan-
car-te al despatx a fer els escrits i les reunions que siguin neces-
saris, perd després has d’estar en contacte amb el procurador i
anar al jutjat per seguir 'assumpte, que és on realment es resol.”
Aixd, de ben segur, els clients ho agraeixen, perqué se senten ben
atesos per I'advocat que han escollit per defensar aguell conflicte que
tanta angoixa els causa. Continuant en 'ambit dels jutjats, en Lluis expli-
ca: “Pel tipus de feina que tinc, porto bastants plets, i crec que, tot
i que et fa patir molt, aquesta és una feina molt atractiva. Es una sa-
tisfaccié molt gran que tot surti com volies i que aquella preparacié
i estudi donin els seus fruits.” Tanmateix, també és per a ell un plaer
poder estalviar el contenciés al seu patrocinat: “Trobar una bona solu-
cié per a tothom, tant per al teu client com per al de la part contra-
ria, et produeix una sensacié molt agradable. Es la millor solucid.
Aconseguir resoldre el problema d'una persona és molt gratifi-
cant” Estalviar-se anar a judici és doncs una bona forma de donar solu-
ci6 a un conflicte, perd no sempre és possible. “En aquest cas, em con-
sidero un lluitador nat.”

El contacte amb el client és una de les principals prioritats del nostre
personatge: “Es important recordar que si aquest no hi és no hi ha
assumpte, i que tan dolent és aquell que et telefona cada cinc mi-
nuts com el que no et diu res i ho deixa tot a les teves mans. Crec
que la relacié personal amb el client és molt important.” | continua:
“A part de la relacié amb els particulars que em vénen a demanar
ajuda, també en tinc amb altres companys advocats. Aixd passa
perqué ting clients, generalment empreses, que em porten els ca-
sos a través del seu advocat, cosa que facilita molt el tracte.”

A Phora de definir qué és el dret, en Liuis Granados respon amb
seguretat: “Es sentit comi, perd no solament aixd, s’ha de basar
també en moltes altres coses.” | segueix, parlant-nos de la justicia:
“Per a mi és un valor fonamental de regulacié de la convivéncia de
la societat. Es tracta d’unes regles que tothom ha d’acceptar per-

‘qué creu que s6n acceptables.” Aquesta és la idea que te aquest jove

de la professié que ha heretat i que ha sabut continuar amb gran dignitat,
perqué sap que nomes treballant i fent la feina ben feta aconsegueix fer
realitat la vocacié de servei que des de petit ha tingut present. Parlar
amb ell ha estat, per a nosalires, un veritable plaer, i hi agraim.
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“Es important congixer
una mica de tot, de la
Mmateixa manera que ho
és saber col-laborar
amb altres companys
en les quiestions que se
tescapen”




