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ALFONS ROCOSA GARNIER

Al capdavant de I'equip d’arquitectura Dream Team Arquitectura S.L. hi
ha PAlfons Rocosa. Les activitats basiques d’aquest grup son les
promocions, la direcci¢ d’'obra, Ielaboracié de projectes i la rehabilita-
cié d’habitatges, habitualment a l'area metropolitana de Barcelona i
puntualment a municipis de la resta de Catalunya.

Pel que fa a les promocions, el nostre interlocutor reconeix que “el
temps que perds en gestions burocratiques constitueix un vuitan-
ta per cent de les teves hores, mentre que només et queda un vint
per cent per projectar. LEscola no et prepara per a tot aixo: és un
lioc per on has de passar abans de sortir a la selva del mén pro-
fessional. Afortunadament, sempre hi ha amics que et donen un
cop de ma”. Els vint-i-quatre anys de professio de I'Alfons son el seu
millor aval: “Cada cop és més dificil. Quan jo vaig acabar la carre-
ra, era el col-legiat set mil i escaig, mentre que ara hi ha més de
trenta mil arquitectes. La meitat d’ells no tenen accés al salari
minim interprofessional”.

Aquesta circumstancia obliga els arquitectes a I'especialitzacié: “No
pot existir arquitecte déu; és necessari que cadascu es dediqui
a uns camps determinats amb garanties de professionalitat. El
problema és que aixd pot conduir a la rutina, sobretot en el cas de
les promotores, que ja et determinen el tipus de casa que has de
dissenyar, de manera que es construeixen moltes promocions en
serie. El mateix passa amb la normativa, que et limita molt els pro-
jectes, et deixa poc marge de treball”. Amb el bon humor que el
caracteritza, I'Alfons afirma que “de vegades potser valdria més la
pena anar directament a P'ajuntament i demanar-los que disse-
nyessin ells mateixos el projecte”.

Paral-lelament, 'Administracié es revela com el millor client, mentre
que “si un promotor, pels motius que sigui, no pot acabar una
obra, I'arquitecte també hi surt perdent i molt probablement no
cobrara. D’altra banda, treballar per al sector public t'obre molt
més les portes a la creativitat; és molt dificil trobar un promotor
que et deixi fer el que vulguis”. Per sort, “hi ha grans firmes promo-
tores que comencen a convocar Concursos privats”, afirma el
nostre interlocutor.

En treballar amb promotors, el nostre convidat és amic de “controlar
el producte que he dissenyat. Tot i que desconeguis qui en sera
I'usuari final, és important saber on s’ubicara aquell inmoble, per-
queé segons el barri les tipologies dels habitants sén diferents:
evidentment, no és el mateix fer una casa a Pedralbes que a Hor-
ta. Cada cop que faig un habitatge, em poso dins. Els projectes
s’han de dibuixar segons la regié geografica, perque aquesta de-
termina fins i tot els acabats i la distribucié de 'immoble”.
“Darrerament he dissenyat moltes cases adossades, un tipus de
producte que et permet treballar molt més el concepte del volum,
malgrat els preus”, continua comentant-nos I'Alfons. | afegeix que
“Pencariment del sol a I'area metropolitana de Barcelona obliga a
construir habitatges d’entre seixanta i seixanta-cinc metres
quadrats”.

El pressupost representa un condicionant definitiu a I'hora d’adquirir

una casa: “Ara es compren els pisos segons el que s’hagi de pagar
cada mes d’hipoteca. Al nostre pais la societat sempre s’ha incli-
nat més per la propietat que no pel lloguer. Avui dia les hipoteques
ronden el tres i mig o el quatre per cent, mentre que fa set anys
haviem de parlar del divuit per cent, cosa que dificultava molt més
adquisicié d’un habitatge. Ara, en canvi, les coses sén bastant
diferents i la hipoteca d’un pis equival practicament a un lloguet,
i aixd fa que es tradueix en una revitalitzacié de les adquisicions”.
El nostre arquitecte apunta que “la febre constructora que caracte-
ritza els nostres dies ha perjudicat encara més, si cap, la imatge
dels arquitectes”.

Quant a les direccions d’obra, el nostre protagonista lamenta la manca
de capacitacio dels professionals: “Tothom vol accedir a carreres
superiors i manca un tipus de formacio orientada a les altres pro-
fessions, de manera que els guixaires sapiguen enguixar i que els
paletes sapiguen fer voltes catalanes. D’aquests darrers, jo només
en conec dos, i un d’ells té seixanta-vuit anys. Si la situacio no es
resol, es perdran tots aquests oficis”. | aixd també s’aplica als
arquitectes: “En acabar la carrera, Caldria fer una mena de MIR,
consistent a treballar durant un temps amb un mestre d’obra. No
necessitem saber posar un totxo, perd hem de saber com es
posa”.

Amb aquestes dades, no resulta estrany que I'Alfons previngui un futur
de la professi6 “cada cop més dur. Les responsabilitats es multi-
pliquen constantment; és facil que algt denuncii una obra i et
porti als jutjats. Moltes vegades el promotor desapareix i la res-
ponsabilitat civil és tota nostra. Tinc un contacte molt estret amb
el col-legi d’arquitectes, la qual cosaem déna constancia de 'aug-
ment que s’ha produit en el nombre de demandes que obliguen
els del nostre sector a pagar assegurances”.

Finalment, passem a parlar d'aspectes relacionats amb els projectes,
“a] yuitanta per cent de la feina del despatx. Els meus es
caracteritzen per la utilitzacié dels arcs i I'obra vista, elements
propis de Parquitectura regional, especialment a les comarques
gironines, on vaig viure durant molt de temps”. El nostre entrevistat
destaca que “no té res a veure el disseny d’'una primera residéncia
amb el d’una segona. La primera és per viure-hi practicament dos-
cents cinquanta dies I'any, o sigui que ha de ser molt més
completa. La segona, en canvi, ha de ser un habitatge que no et
doni gaire feina, per passar-t'ho bé”. A 'nora de tractar amb les
parelles de clients particulars, “I’'home acostuma a presentar-se amb
el dibuix fet, mentre que el sentit comu I'acostuma a aportar la
dona, que és qui té més sensibilitat”.

Una realitat que I'Alfons coneix molt bé, com a home casat -amb la
Francesca- i pare de tres fills, I'Alfons, 'Alejandro i 'Albert: “Si algun
d’ells s’inclina per estudiar arquitectura, no li'n desdiré, pero li
advertiré de les dificultats que aquest mén implica”. Si aquests
nois han heretat part de 'empenta del seu pare, estem segurs qué no
tindran cap problema per enfrontar-se a aquests obstacles, per infran-
guejables que semblin.
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“No pot existir
I'arquitecte-déu: cal

que cadascu es dediqui
a uns camps determinats
amb garanties de
professionalitat”



