356

GABINET GUELL

Miquel Giiell t& una llarga singladura en el mon professional, coneix molt
bé la seva feina i sap com tractar els clients que s’acosten al seu despatx
per comentar-li el dia a dia de la seva empresa. Tota una vida dedicada a
I'assessorament mereix una ressenya de la seva trajectora: “Jo séc
originari de Medinya, provincia de Girona. El meu avi i el meu pare
havien tirat endavant una fabrica de mobles per encarrec i després
es van involucrar en un negoci d’envasos, perd a mi em va semblar
que seria millor fer-me inspector d’Hisenda i em vaig comencar a
preparar les oposicions.” Perd en aquella épcca imperava el centra-
lisme i era complicat preparar-se lluny de Madrid: “Faltava molta do-
cumentacié i no teniem gaires detalls de les proves, per aixd, amb
uns companys, em vaig decidir per anar a veure un catedratic per tal
que ens ajudés.” Davant 'expectativa que passarien uns quants anys
abans no es convoguessin aquestes oposicions, “ens va recomanar que
provéssim amb les del Cos de Secretaris, Interventors i Dipositaris de
Fons de ’Administracié Local, i ens hi vam llencar.” Més de 1.500
persones van competir per les noranta places, i en Miquel va ser dels qui
la van obtenir. “Vaig estudiar dos cursos a 'Escola d’Administracié
Local, i després em van destinar a Granollers.”

Ell mateix havia escolfit la capital del Vallés Oriental per la seva proximitat
amb Barcelona: “Tenia ganes de continuar estudiant i em va semblar
que viure a prop de la Ciutat Comtal m’ho faria més facil.” | aixi va ser,
perqué cada tarda en Miquel s'hi desplagava per seguir cursos de dret
mercantil, fiscalitat o qualsevol altra de les matéries que meés li interes-
saven. Aixd era aproximadament Fany 1960, quan encara no tenia cap
intencié de muntar un despatx. “El que passa és que les coses van anar
venint soles. Jo ja sentia una inquietud per una série de matéries en
qué la gent no creia massa, i per aixd0 em vaig anar formant. En
aquells moments els empresaris no volien ni sentir parlar de la plani-
ficacio dels pressupostos ni d’'una comptabilitat ben feta; és més, els
sabia greu que algu s’interessés per la marxa del seu negoci. Fins
que alguns es van comencar a trobar amb certs problemes i em van
venir a veure.” Sense tenir despatx obert, doncs, en Migquel va atendre els
primers clients: “De mica en mica, va anar venint gent i em vaig veure
obligat a posar un despatxet” També va ser nomenat pels Jutjats de
Granollers per actuar com a interventor judicial en suspensions de paga-
ments, i la seva activitat no s’acabava aqui: “Paral-lelament a tot aixo,
em van oferir fer classes a 'Escola de Formacié Professional de la
ciutat, i m’hi vaig engrescar de valent.” Els alumnes estaven encantats
amb un professor que els explicava coses tan noves i van comengar a
demanar-li consells: “La majoria treballava en diverses empreses de la
comarca O a casa, i em van demanar en moltes ocasions que parlés
amb els seus caps sobre els temes que els havia comentat a classe.”
Aixi, doncs, es va veure obligat a dedicar cada vegada més hores al petit
despatx que mantenia obert a la tarda.

Assessorar, aconsellar, informar, orientar i resoldre problemes son les prin-
cipals funcions d'un assessor, o almenys aixi ho entén en Miquel, membre
del Collegi d’Auditors i Censors Jurats de Comptes de Catalunya. “Crec
que sempre he intentat fer aquesta feina tan bé com he sabut, he
estat honest i serids, i aixd ha fet que els clients em recomanessin a

altres companys seus. No m’ha interessat mai fer embolics, n’he fugit
sempre, perqué penso que el més important és que ¢! client trobi a
casa meva la seguretat i la confianga que li fan falta per tirar endavant
el negoci que té i resoldre els problemes que I"amoinen.” | aixd és el
gue pensa que fan també tots els seus companys de lAssoclacié d'As-
sessors Fiscals: “Considero que per a tots nosaltres és molt important
seguir en aquesta linia, no fer coses estranyes, i defensar sempre els
interessos dels nostres clients. Volem estalviar-los tot el que puguem
d'impostos pero, aixd si, sempre dins de la legalitat. M'he trobat amb
gent que m’ha dit que era massa rigorés, que tenia un amic que
pagava menys, perd jo sempre els he respost que del que es tracta
és de pagar avui el que toca, per no haver de pagar molt més dema a
causa d'una sancié | amb uns recarrecs i interessos molt més alts.”
Després de tants anys al peu del cand, no es penedeix d’haver deixat la
seva feina a I'Administracié per treballar per comte propi: “Jo tenia un es-
perit de superacié que no frobava en el funcionariat. En aquell mo-
ment, els ajuntaments eren una bassa d’oli, no hi havia ni oposicié, i
aix6 feia que la feina fos molt tranquil-la, potser massa tenint en
compte que a mi no m’agradava estar-me quiet.” | recorda aquells
anys d'hoste de la Fonda Europa: “Quan vaig arribar a Granollers i fins
que em vaig casar, vaig estar-me a la fonda. Aleshores érem vuit o
deu funcionaris els que féiem vida all, i recordo corn la majoria de-
dicava les tardes a jugar a cartes i passar-s’ho bé. A mi ja em deien
gue treballava massa entre les classes a escola, € treball i les tar-
des al despatxet que m’havia muntat.” Aquell petit gabinet que va co-
mencar de la ma d'en Miquel ha anat incorporant nous treballadors, entre
els quals bona part de la seva familia: “Pocs dies després de casar-nos,
la meva esposa Merca ja s'hi va incorporar. Ella sempre ha tingut un
tracte exquisit i els clients n’han estat molt contents.” Des de fa uns
anys, perd, son també les filles i els gendres els qui hi treballen: “N’estic
molt satisfet, perqué veig que continuen un projecte que jo vaig
comengar de zero, i que ho fan perqué els agrada, gaudeixen de la
feina i aixd per a mi és fonamental, perqué sempre m’ho he passat
molt bé treballant.” | afegeix: “Potser si que massa sovint ens empor-
tem els problemes a casa, pero la veritat és que lluny de separar-nos,
treballar junts ens ha unit.”

Miguel Giiell Cotcho sap que l'experiéncia és fonamental, perd no és
I'inic que cal per seguir treballant en Fassessorament a empreses: “To-
quem una matéria que es modifica constantment, i aixd fa que
haguem d’estar sempre al dia i no puguem deixar d’estudiar ni un
sol moment.” | de ben segur que aguest estudi constant ha estat una
de Ies claus perqué s'hagi mantingut amb un esperit tan jove com el que
demostra amb totes les seves paraules: “No hi ha mai res que em faci
ansia, | procuro mantenir la ment i el cos sempre desperts. Per a
aixd faig molt esport i continuo tan dinamic com sempre.” Pel que
fa al futur de 'economia mundial, es mostra optimista: “Penso que la
globalitzacié frenara aquelles dents de serra que hi havla, | la prova
és que la crisi del petroli del 2000, si hagués passat deu anys abans,
hagués estat una gran crisi, i en canvi, es va superar sense massa
consegiiéncies negatives.”
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“El més important

és que el client trobi la
seguretat i la confianca
que li fan falta per tirar
endavant el negoci
que té i resoldre

els problemes

que 'amoinen”



