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AUDIPLAN

Voler treballar com a autdnom, sense dependre de ningd, &s un objectiu
comd a molta gent. Emilic Mulet Arifio s'ho va plantejar de ben jove,
quan, amb només 28 anys, es va decidir a fundar el seu propi despatx
professional: “Jo era director financer d’un grup immobiliari. A
mitjans dels setanta hi va haver una crisi important d’aquest sector
i lavors em vaig decidir a muntar el meu propi despatx. Creia que
era millor que no pas fer d’executiu, entre altres coses, perqué
penso que els executius pertanyen a una classe social poc valo-
rada, almenys en aquella época en qué els blindatges eren inu-
suals. En els anys que havia estat treballant, havia vist que se’ls
jubilava amb antelacié, que eren els primers a patir les consequén-
cies d'una fusié o d'un canvi d’estratégia, i que amb 45 anys
esdevenia dificil trobar una feina de les mateixes caracteristiques
i amb la mateixa remuneracié. Per aix0 vaig pensar que un despatx
propi em donaria més seguretat econémica i més llibertat.” Perd
només amb aquest anhel no es construeix un bufet tan reconegut:
“Havia establert contacte amb molts juristes i havia col-laborat
amb ells per completar ¢l seu treball. L'advocat necessita I'econo-
mista-auditor per a desenvolupar els seus afers, les demandes, els
arbitratges i els assumptes economicopenals. Vaig pensar que era
un camp que podia ser molt interessant professionalment, i vaig
aprofundir en I'economia juridica. Crec que les circumstancies
marguen molt la persona, que no escollim totalment el que volem,
siné que la vida ens va portant. Els meus contactes em van propot-
cionar la base d’'una clientela d’advocats que em confiava molts
assumptes, i aixi vaig comengar.”

Al liarg de les dues décades i mitja de trajectoria professional, Audiplan
s’ha guanyat una posicié immillorable en el seu camp: “En aquests 25
anys de despatx professional he collaborat amb els més signifi-
catius advocats, brokers i bancs en Pestudi, analisi i elaboracié
d’informes econdmics, contractes, arbitratges, adquisicions |, en
definitiva, operacions de negocis que per la seva importancia re-
quereixen I'opinié d'un expert. L’auditoria, en el seu aspecte més
general, consisteix a verificar els estats financers mitjancant unes
normes i técniques que conclouen amb I'emissié d’'una opinié per
part de I'auditor sobre la raé d'aquests estats. Aquesta activitat no
esta mancada de dificultat, encara que, quan un auditor assoleix
certa experiéncia en I'aplicaci6 dels procediments d’auditoria ade-
quats a cada cas, gran part del treball es converteix en repetitiu i per
tant esta a I’abast de qualsevol professional. Es en els informes on
realment s’aprecien els coneixements complets de Pexpert —no
solament d’economia i del seu entorn— aixi com la seva pericia en
completar aquells aspectes que no resulten de la seva especialitat.”
Una altra area d'actuacio d'Audiplan inclou la col-laboracié amb I'ambit
judicial: “Els jutges precisen de professionals que els assessorin
en diverses matéries, i en determinats procediments és imprescin-
dible I'emissié d’un informe técnic pericial per part d’'un econo-
mista amb forga experiéncia. Aixi mateix, en els procediments
concursals el jutge esta obligat a designar auditors de la seva
confianga que l'auxiliin en el desenvolupament dels expedients,

tant des del punt de vista processal com econdmic i comptable.”
L'equip huma d'Audiplan estd compost per tres socis, entre ells Emilio
Mulet —que n'és el fundador—, un advocat, un enginyer i quatre auditors.
El despatx no ha sofert canvis significatius quant a 'organitzaci¢ inter-
na, manté un equip reduit i altament especialitzat. “Tractem qiiestions
molt singulars i hem d’oferir un servei adequat. Cada assumpte és
diferent | has de tenir I'habilitat de ser enginyés i de captar rapida-
ment la problematica que s’ha creat. Per aixd I'equip huma ha de
tenir una preparacié académica. Tots s6n professionals qualificats,
perd també han de tenir aquest enginy i aquesta habilitat per
adaptar-se a cada cas.” ‘

En les previsions de futur no s'inclouen canvis significatius en el creixe-
ment del despatx ni en la fllosofia de treball; ara bé, fa un cert temps van
incorporar una seccié de trading amb el Sud-est asiatic: “El meu fill,
Emilio Mulet Diaz, va cursar els dos ultims anys de carrera a Tai-
wan. Finalitzada aquesta etapa universitaria i després del coneixe-
ment de Ia cultura i de l'idioma xinesos, el despatx s’ha animat a
obrir una oficina de trading a Taipei | a Xangai amb I'objectiu d’ofe-
rir assesscrament integral i serveis de comerg exterior a les empre-
ses espanyoles que tenen com un dels seus objectius realitzar
exportacions al Sud-est asiatic.” En aquest sentit, la premsa s’ha fet
resso en diferents ocasions de les activitats emprenedores engegades
per agquest jove economista i empresari: “Al marge de la creacié de
grups d’exportacié, Audiplan ha participat amb éxit a les fires
internacionals de Pequin, Xangai i Taipei amb 1a finalitat d’introduir
els productes dels nostres clients a I'area asidtica. En aquesta
linia, també s'han Iniciat relacions comercials amb importants
cadenes de distribucié que disposen de milers de punts de venda
a la zona. Alhora, i en sentit invers, hi ha clients del Sud-est asiatic
que estan interessats a exportar els seus productes al mercat
europeu. Fabricants de teixits, fil, productes sintétics, estris
informatics... volen engrandir els seus mercats.”

Es logic, en conseqiéncia, que per a Emilio Mulet fill la globalitzacio si-
gui un fet ireversible que comporta I'especialitzacié dels paisos en la
fabricacio d’aquells productes que, arran dels diferents aspectes econd-
mics de cada zona, sigui possible obtenir amb el miller preu de cost
final: “La politica econémica liurecanvista, afavorida per la desapa-
ricié dels aranzels, és I'lnica que permetra el desenvolupament
econdmic, i els paisos que no la segueixin quedaran relegats a un
segon terme. En aquest sentit, la Xina es troba a les portes d’acon-
seguir entrar a I'Organitzacié Mundial del Comerg, per no perdre el
tren de la politica lliurecanvista.”

Audiplan ha recomencat la seva trajectoria professional, una actitud
propia d'aquells gui realment creuen que les circumstancies determinen
Fesdevenidor de cada persona. “Si mire enrere, no canviaria res de
la meva trajectoria. Perd les circumstancies varien i la globalitzacio
economica que estem vivint deixa pocs espais per als despatxos
personalistes. Si es vol ser autdonom, s’ha d’evolucionar cap una
especialitat que t'ho permeti, s’han de buscar els camps que
encara no estan explotats.”
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Emilio Mulet - Barcelona (Barcelonés)




